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ГОРОДСКОЙ ФОРУМ БИЗНЕСА-2009
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Дискуссионная площадка 
Мозговой штурм. «Экономический кризис: пути выхода»
	Дата: 16 апреля 2009 года

Время проведения: 11.30-14.00

Регистрация участников: 11.00-11.30
	город Южно-Сахалинск

Коммунистический пр.33, Институт 
экономики и востоковедения СахГУ, 
1 этаж, малый зал


Цель мозгового штурма: Выработка предложений и рекомендаций по преодолению последствий экономического кризиса.
Участники: Представители бизнеса, администрации города Южно-Сахалинска, депутаты городского собрания, студенты. 
Ведущая: Карпенко Светлана Викторовна,  председатель АНО «Инициативы Сахалина», индивидуальный предприниматель.
Ответственная, за подготовку и проведение: Вьюнова Елена Юрьевна, ведущий специалист отдела поддержки предпринимательства Управления экономического анализа и инвестиций Комитета экономики администрации города Южно-Сахалинска.
***
Результаты проведенного в марте 2009 года опроса участников семинаров «Финансовый кризис: пути выхода», «Актуальные вопросы аренды и покупке муниципального имущества» и членов консультативного Совета при администрации города Южно-Сахалинска по вопросам развития малого и среднего предпринимательства свидетельствуют о том, что предприниматели города Южно-Сахалинска уже ощутили на себе последствия мирового финансово-экономического кризиса. 

Среди общих проблем, с которыми сталкиваются предприниматели, наиболее распространенными являются: снижение спроса на продукцию (49,3%), высокие арендные платежи (42,7%), высокие цены на электроэнергию и коммунальные платежи (42,7%), высокие % ставки (38,7%), уменьшение прибыли (38,7%) и нехватка оборотных средств (37,1%). При этом те, кто занят в сфере торговли, выделяют помимо вышеперечисленных проблем еще и длительность прохождения разрешительных документов (46,1%). А предприниматели, занимающиеся в сфере услуг среди общих трудностей для предпринимателей, так же выделяют ужесточение конкуренции (50%.). Как видите, предприниматели отметили один из основных показателей кризиса - снижение спроса на продукцию. Это свидетельствует о том, что кризис уже начал сказываться на местной экономике.  

Мировой финансово-экономический кризис заставляет многие сахалинские компании забыть о перспективах, искать пути выхода и отвечать на любимый русский вопрос: что делать? 

Наиболее распространенными мерами по борьбе с данными трудностями предприниматели выделяют: сокращение расходов на рекламу (32%) и сокращение дополнительных расходов (66,7%). Помимо этих мер предприниматели, занятые в сфере торговли так же выделяют взятие кредита либо ссуды в банке (37,8%). В сфере же услуг выделяют сокращение расходов на персонал (39,1%). Но, к сожалению, по мнению ведущих российских бизнес-консультантов, данная мера в перспективе может привести к еще большему ухудшению ситуации на предприятии и даже возможному банкротству.

Среди необходимых видов поддержки необходимых предпринимателям выделили следующие: государственные и муниципальные гарантии (61,3%), информационная поддержка (37,3%), консультационная поддержка (40%), предоставление субсидий на возмещение процентной ставки по кредитам (28%). Однако в сфере услуг такие меры поддержки, как предоставление субсидий на возмещение процентной ставки по кредиту и консультационная поддержка, не столь востребованы и составляют только 27,3%. 
К сожалению, такая необходимая мера как образовательная поддержка, не пользуется должной популярностью у предпринимателей. Предприниматели чаще надеются на улаживание своих проблем с помощью государственной поддержки и финансовых вложений. При этом 76% опрошенных участников семинара отметили готовность обучаться самому или обучать персонал. В сфере торговли (63,7%), а в сфере услуг (69,9%). За 2-х дневный тренинг предприниматели готовы заплатить в среднем 5000 (18,7%). Чаще от 1000 до 6000 рублей. 
Наиболее востребованной информацией предприниматели называют информацию о рынке в целом(52%), а покупателях и их предпочтениях (47,7%), а также о том, как увеличить продажи (45,5%). В сфере услуг информация о покупателях и их предпочтениях более востребована (65,3%), чем в сфере торговли (44,2%). Кроме этого для принятия управленческих решений наличие информации о рынке необходима (49,3%) и чрезвычайно необходима (25,3%). Для сферы услуг эта информация более актуальна 75% и 12,5% соответственно, чем для предприятий сферы торговли - 51,6% и 18,5% соответственно.

Таким образом, можно сказать, что хоть и с существенной временной задержкой, но влияние кризиса начинает сказываться на экономике нашей области. Эксперты объясняют это тем, что в регионе нет крупных взаимосвязанных производство, а значит и такое кризисное явление, как массовые сокращения не так резко проявятся в нашей области. Предпринимателям для преодоления кризиса они предлагают находить новые бизнес – идеи, которые будут приносить прибыль и в период кризиса, ведь суть предпринимательства и заключается в умении анализировать внешнюю среду, и приспосабливаться к ней. 
Вопросы для мозгового штурма
1. Мировой кризис. Причины и пути выхода.

2. Что могут предпринять предприниматели для преодоления финансово-экономического кризиса на своем предприятии?
3. Что необходимо предпринять органам власти, для преодоления проявлений финансово на территории города Южно-Сахалинске, в регионе?
4. Что могут сделать власть и бизнес вместе для снижения негативных последствий финансово-экономического кризиса на территории города Южно-Сахалинске, в Сахалинской области?
_______________________________________________________________________________________________________________________________ОТДЕЛ ПОДДЕРЖКИ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА КОМИТЕТА ЭКОНОМИКИ АДМИНИСТРАЦИИ ГОРОДА ЮЖНО-САХАЛИНСКА

город Южно-Сахалинск, ул. Невельского, дом. 31, тел.: 506-186, 506-184, факс.: 506-153

e-mail: 506186@mail.ru, http://yuzhno-sakh.ru - раздел «Бизнес города»


